| VEREIN
Vi NETZWERK

OSTERREICH

LOGISTIK

Im Netzwerk erfolgreicher

Trainer Information

Gunter

REIDER

Kurz- Profil ,Einkaufsberater, Verhandlungsexperte, Interimsmanager,
CBAM-Experte”

Einkaufsprofi mit Gber 35 Jahren Erfahrung in Industrie und
Handel, davon 33 Jahre in leitenden Einkaufsfunktionen bei
internationalen Unternehmen. Seit 2022 selbstandiger
Einkaufsberater mit Schwerpunkt auf Kostenoptimierung,
Kostenverfolgung und Verhandlungsfihrung. Praxisnah,
ergebnisorientiert und mit einem Faible fir transparente
Kostenmodelle, die nicht nur die Zahlen, sondern auch die
Geschichten dahinter sichtbar machen.

Schwerpunkte der beruflichen Entwicklung und Anwendung von Kostenmodellen zur
Preisgestaltung und -verhandlung

Durchfiihrung von Cost-Tracking-Projekten
Interimistische Einkaufsleitung

Prozessoptimierungen in Einkauf und Materialwirtschaft
Umsetzung der CBAM-Verordnung im Einkauf
Ausschreibungen und Frachtkostenrevisionsprojekte
Verhandlungstrainings und direkte Ubernahme kritischer
Lieferantenverhandlungen

Tatigkeiten

Beruflicher Werdegang Seit 09/2022 — Selbstandiger Einkaufsberater

2006-2022 — Einkaufsleiter / Mitglied des Flihrungskreises,
Teufelberger Holding AG

1989-2006 — Einkaufsleiter, spater stellv. Betriebsleiter, TGW
Fordertechnik
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1988-1989 — Materialwirtschaftsleiter, OMNIA
1986-1988 — Materialdisponent, Teufelberger Ges.m.b.H.

Ausbildung & Qualifikation Umfangreiche Weiterbildung in Verhandlungsfiihrung,
Prozessmanagement und Prozessoptimierung
Umfangreiche Flihrungskrafteausbildung

Hohere Technische Lehranstalt fiir Maschinenbau

Trainer:innen-Statements: »Mein Ziel ist es, Einkdufern Werkzeuge an die Hand zu geben,
mit denen sie Preisforderungen hinterfragen und
nachvollziehbar gestalten kdnnen. Kostenmodelle und
Kostenverfolgung sind dabei nicht nur Zahlenakrobatik, sondern
der Schlissel zu fairen und stabilen Lieferantenbeziehungen.”

Branchen know-how Stahlseile, Drahte

Fordertechnik

Investitionsgiliter von Maschinen bis zu Gebauden
Transport- und Lagerdienstleistungen
Verpackungsbranche

Teilefertigung, allgemeiner Maschinenbau
Energiebeschaffung

Trainer:innen--Referenzen Langjahrige Vortragstatigkeit beim BMO und VNL
Durchfiihrung zahlreicher Inhouse-Trainings und Coachings
Schwerpunkt Verhandlungstrainings

Was ich noch sagen mochte... GroRe Leidenschaft fir klare Strukturen — ob in Verhandlungen,

] Prozessen oder in der Werkstatt. Und: Zahlen kénnen Spal
(optional) .
machen, wenn man sie versteht.
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